
หลักสูตรวิชาช่างกระจกอะลูมิเนียม จำนวน 35 ชั่วโมง 
กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 

ศูนยส์่งเสริมการเรียนรู้ระดับอำเภอศรีเชียงใหม่  จังหวัดหนองคาย 
ความเป็นมาของหลักสูตร 

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมากเพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศให้มีความรู้
ความสามารถ และทักษะ ในการประกอบอาชีพเป็นการแก้ปัญหาการว่างงาน และส่งเสริมความเข้มแข็งให้แก่เศรษฐกิจ
ชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได้กำหนดยุทธศาสตร์ภายในกรอบเวลา 2 ปีที่พัฒนา 5 ศักยภาพของพ้ืนที่ใน 5 กลุ่ม
อาชีพใหม่ให้สามารถแข่งขันได้ใน 5 ภูมิภาคหลักของโลก “รู้เขารู้เราเท่าทัน” เพ่ือแข่งขันได้ในเวทีโลก ตลอดจนกำหนด
ภารกิจที่จะยกระดับการจัดการศึกษาเพ่ือเพ่ิมศักยภาพ และขีดความสามารถให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้าง
รายได้ที่ม่ันคงโดยเน้นการบูรณาการให้สอดคล้องกับศักยภาพด้านต่างๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพ่ือพัฒนา
อาชีพ และการมีงานทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึง และเท่าเทียมกันประชาชนมีรายได้มั่นคงมั่งคั่ง และมีงานทำอย่างยั่งยืนมี
ความสามารถเชิงการแข่งขันท้ังในระดับภูมิภาคอาเซียน และระดับสากลซึ่งจะเป็นการจัดการศึกษาตลอดชีวิตใน
รูปแบบใหม่ที่สร้างความมั่นคงให้แก่ประชาชน และประเทศชาติสภาพสังคมปัจจุบันระบบสาธารณูปโภคมีความจำเป็น
และสำคัญในการดำรงชีวิตและความเป็นอยู่ของประชาชนจึงจำเป็นอย่างยิ่งที่ต้องมีความรู้เรื่องการติดตั้งกระจก
อะลูมิเนียมเพ่ือความปลอดภัยในชีวิตและ ทรัพย์สินของตนเองในขณะเดียวกันการเปลี่ยนแปลงทางเศรษฐกิจส่งผล
กระทบต่อการว่างงานของประชาชน ช่างกระจกอะลูมิเนียมจึงเป็นอีกทางเลือกหนึ่งในการสร้างอาชีพ 
หลักการของหลักสูตร 

1. เป็นหลักสูตรที่เน้นการบูรณาการสภาพปัญหาความต้องการในชุมชนสู่การเรียนรู้อาชีพเพ่ือการมี 
งานทำ 

2. เป็นหลักสูตรที่เน้นการมีส่วนร่วมของชุมชน เครือข่าย 
3. เป็นหลักสูตรที่เน้นการฝึกปฏิบัติจริงสู่การมีทักษะในการการประกอบอาชีพ 
4. สามารถนำความรู้และประสบการณ์เทียบโอนตามหลักสูตรการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน 

จุดมุ่งหมาย 
1. เพ่ือให้นักเรียนเข้าใจหลักการของการปฏิบัติงานของกระจกและอลูมิเนียม 
2. เพ่ือให้นักเรียนมีทักษะการท างานกระจกและอลูมิเนียม 
3. เพ่ือให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะที่ได้รับไปประกอบอาชีพและมีรายได้เพ่ิมขึ้น 

กลุ่มเป้าหมาย 
กลุ่มเป้าหมาย คือ ประชาชนกลุ่มเป้าหมายนอกระบบโรงเรียน 
ผู้ที่ไม่มีอาชีพ หรือผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 

ระยะเวลา 
รวม 35 ชั่วโมง แบ่งเป็น 
ภาคทฤษฎี จำนวน 15 ชั่วโมง 
ภาคปฏิบัติ จำนวน 20 ชั่วโมง 

การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
- การบรรยาย 
- การสาธิต 
- ฝึกปฏิบัติ 

 



สื่อการเรียนรู้ 
1. สื่อเอกสาร หนังสือ วารสาร สื่อออนไลน์ 
2. youtube 
3. สื่อบุคคล / ภูมิปัญญา 

การวัดและประเมินผล 
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร 
2. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพ 

จบหลักสูตร 
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 

เอกสารหลักฐานการศึกษา 
1. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 
2. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา 

การเทียบโอน 
          วธิีเทียบโอนผลการเรียนหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน พุทธศักราช  
2551 มีหลักเกณฑ์การเทียบโอนผลการเรียน ดังนี้ 
      การเทียบโอนผลการเรียนสามารถเทียบโอนผลการเรียนที่ผู้เรียนสะสมไว้ทั้งจากการศึกษาในระบบ 
การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย การฝึกอาชีพหรือประสบการณ์การทำงาน เพื่อส่งเสริมให้เกิด 
การศึกษาตลอดชีวิตการพิจารณาหลักฐานจากการศึกษาต่อเนื่องเป็นการตรวจสอบรายละเอียดเกี่ยวกับ 
หลักสูตรเนื้อหาวิชาที่ศึกษา จำนวนชั่วโมง หน่วยงานที่จัดเพื่อพิจารณาเทียบโอนให้สอดคล้องกับรายวิชา  
ตามหลักสูตรซึ่งต้องได้รับความเห็นชอบจากคณะกรรมการเทียบโอนผลการเรียนของสถานศึกษา ผลการเรียน 
เป็นหมวดวิชาให้ใช้ค่าระดับผลการเรียนของหมวดวิชาเป็นค่าระดับผลการเรียนในรายวิชาที่เทียบโอนได้ 
(หลักสูตรวิชาชีพระยะสั้น 40 ชั่วโมงเท่ากับ 1 หน่วยกิต) 
สรุปจำนวนหลักสูตรที่มีวิธีปฏบิัติสู่ความเป็นเลิศ (Best Practice)ของสถานศึกษา 
ชื่อสถานศึกษา ศูนย์ส่งเสริมการเรียนรู้อำเภอศรีเชียงใหม่  จังหวัดหนองคาย 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



หลักสูตรช่างกระจกอะลูมิเนียม จำนวน 35 ชั่วโมง 
กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 

โครงสร้างหลักสูตร 
 

ที ่ เร่ือง จุดประสงค์การ เรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียน จำนวนชั่วโมง 

ทฤษฎ ี ปฏิบัต ิ

1. ช่องทางการ 
ประกอบอาชีพ 

1. ผู้เรียนทราบช่อง
ทางการประกอบอาชีพ
ช่างกระจกอลูมิเนยีมได ้
2. ผู้เรียนสามารถ
วิเคราะหค์วาม 
เป็นไปได้ในกาประกอบ
อาชีพช่างกระจก
อลูมิเนียมได ้
3. ผู้เรียนสามารถเข้าถึง
การตลาดและการ
บริการได ้

1. ช่องทางการประกอบ
อาชีพ 
- ความสำคัญและ
ประโยชน์ของการตดิ
กระจกอลมูิเนียม 
2. วิเคราะหต์นเองในการ 
ประกอบอาชีพช่างกระจก 
อลูมิเนียมและคุณธรรม 
จริยธรรมสำหรับอาชีพช่าง 
กระจกอลมูิเนียม 
3. สามารถเข้าถึงการตลาด 
และการบริการ 

1. ผู้เรียนศึกษาเกี่ยวกับ
ความสำคญั ประโยชน์ 
ความรู้เบื้องต้น คณุธรรม
จริยธรรมเกี่ยวกับอาชีพช่าง
กระจกอลมูิเนียม 
2. ผู้เรียนสอบถาม สมัภาษณ์ 
พูดคุยกับช่างกระจก
อลูมิเนียม เกี่ยวกับอาชีพช่าง
กระจกอลมูิเนียม 
3. นำข้อมูลจากการศึกษาสื่อ 
และจากการสมัภาษณ์ มา 
วิเคราะหต์นเอง เพื่อตัดสินใจ
ประกอบอาชีพ 
4. นำผลการวเิคราะห์มา
แลกเปลีย่นกับผูรู้้ เพื่อนใน
กลุ่มและวิทยากร 
5. สรุปช่องทางการประกอบ
อาชีพและตัดสินใจของตนเอง 

6 
ช่ัวโมง 

 

2. ทักษะการ 
ประกอบอาชีพ 

1. เตรียมพื้นท่ี วัสดุ
อุปกรณ์ และเครื่องมือ
ในการติดกระจก
อลูมิเนียมได ้
2. ติดกระจกอลูมิเนยีม
ได้ถูกต้อง 
3. เก็บรายละเอียดของ
งานได้เรยีบร้อยสวยงาม 
4. สรุปขั้นตอนและ
เทคนิคการทำงานได้
ครบทุกข้ันตอน 

1. การเตรยีมพื้นท่ี 
2. การเตรยีมวัสดุอุปกรณ ์
เครื่องมือ 
3. วิธีการติดกระจก 
อลูมิเนียม 
4. วิธีการเก็บรายละเอียด 
ของงาน 

1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้
เกี่ยวกับประเภทของกระจก 
อลูมิเนียม วิธีการตดิกระจก
อลูมิเนียมทุกวิธ ี
2. ผู้เรียนศึกษาดูงานและ
สัมภาษณ์/สนทนากับ 
ผู้ประกอบการ 
3. ผู้เรียนชมการสาธติของ
วิทยากรพร้อมสัมภาษณ์
ขั้นตอนและวิธีการติดกระจก
อลูมิเนียมทุกวิธ ี
4. ผู้เรียนฝึกวิธีการตดิกระจก
อลูมิเนียมทุกวิธี และฝึกเก็บ 
รายละเอียดของงานตามใบ
งานจนชำนาญ 
5. ผู้เรียนและผู้สอน ร่วมกัน
สรุปขั้นตอนและเทคนิคการ 

3 
ช่ัวโมง 

14
ช่ัวโมง 



ทำงานได้ครบทุกข้ันตอน 
3. การบริหารจัดการในการ 

ประกอบอาชีพ 
1. คำนวณพื้นท่ีและ
ราคาค่าแรงค่าวสัดุ การ
ติดกระจกอลูมเินียมได ้
2. หาลูกค้าและ
ประชาสมัพันธ์งาน 
ติดกระจกอลูมเินียมได ้
3. อธิบายมาตรฐานของ
การบริการติดกระจก
อลูมิเนียมได ้
4. เจรจาต่อรองราคากับ
ลูกค้าได้อย่างราบรื่น
และเป็นที่พึงพอใจของ
ลูกค้า 
5. สรุปกระบวนการ
บริหารจดัการในการ
ประกอบอาชีพช่างติด 
กระจกอลมูิเนียมที่พึง
ประสงค์ของลูกค้าได ้

1. การคำนวณพื้นท่ีและ
การคำนวณราคาในการติด
กระจกอลมูิเนียม 
2. การประชาสมัพันธ์และ
การหาลูกคา้ 
3. การควบคุมมาตรฐาน
ของการบริการ 
4. การเจรจาต่อรองราคา
กับลูกค้า 

1. ผู้เรียนสอบถาม สมัภาษณ์ 
พูดคุยกับช่างกระจก 
อลูมิเนียม เกี่ยวกับการ
คำนวณพื้นท่ีและการคำนวณ
ราคาค่าแรงและวสัดุ การหา
ลูกค้า การประชาสมัพันธ์
มาตรฐานของการบริการ 
และการเจรจาต่อรองราคา 
2. ผู้เรียนฝึกคำนวณพื้นท่ี 
ราคาค่าแรง และวัสดุ การหา 
ลูกค้า และวิธีการ
ประชาสมัพันธ์ 
3. ผู้เรียนฝึกรับงาน และฝึก
เจรจาต่อรองราคากับลูกค้า 
โดยใช้บทบาทสมมติ และ
สถานการณ์จริง 
4. ผู้เรียน และผูส้อน สรุป
กระบวนการบริหารจัดการใน 
การประกอบอาชีพช่าง
กระจกอลมูิเนียมได ้

3 
ช่ัวโมง 

3 
ช่ัวโมง 

4. โครงการ 
ประกอบอาชีพ 

1. บอกความสำคญัของ
โครงการ อาชีพได้  
2. บอกประโยชน์ของ
โครงการ อาชีพได ้
 3. บอกองค์ประกอบ
ของโครงการ อาชีพได้ 
4. อธิบายความหมาย
ของ องค์ประกอบของ
โครงการอาชีพได้  
5. อธิบายลักษณะการ
เขียนท่ีดี ของ
องค์ประกอบของ
โครงการ อาชีพได้  
6. เขียนโครงการในแต่
ละ องค์ประกอบให้
เหมาะสมและถูกต้องได้ 
7. ตรวจสอบความ
เหมาะสมและสอดคล้อง
ของโครงการอาชีพได ้

1. ความสำคัญของ
โครงการอาชีพ 
2. ประโยชน์ของโครงการ 
อาชีพ 
3. องค์ประกอบของ
โครงการประกอบอาชีพ 
4. การเขียนโครงการอาชีพ 
5. การประเมินความ 
เหมาะสมและสอดคล้อง
ของโครงการอาชีพ 

1. จัดให้ผู้เรยีนศึกษาเนื้อหา
จากใบความรู้ เรื่อง
ความสำคญัของโครงการ
อาชีพ ประโยชน์ของโครงการ 
อาชีพ องค์ประกอบของ
โครงการอาชีพ แล้วจัด
กิจกรรมการสนทนา
แลกเปลีย่นข้อมูลความ
คิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิด 
ในการดำเนินกิจกรรมการ
เรียนรู ้
2. จัดให้ผู้เรยีนศึกษาสาระ
ข้อมูลจากใบความรู้ เรื่อง 
ตัวอย่างการเขียนโครงการ
อาชีพท่ีดี เหมาะสม และ
ถูกต้องพร้อมจัดการอภิปราย 
เพื่อสรุปแนวคดิเป็นแนวทาง
ใน การเขียนโครงการอาชีพท่ี
ดี เหมาะสม และถูกต้อง 
3. จัดให้ผู้เรยีน ฝึกปฏิบตัิ 
การเขียนโครงการอาชีพ 

3 
ช่ัวโมง 

3
ช่ัวโมง 



4. กำหนดให้ผู้เรยีนฝึก
ปฏิบัติการประเมินความ
เหมาะสมและสอดคล้องของ
โครงการอาชีพ 
5. จัดให้ผู้เรยีนปรับปรุง
โครงการอาชีพ ให้มีความ
เหมาะสมและถูกต้อง  
6. กำหนดให้ผู้เรยีนเขียน
โครงการอาชีพของตนเอง 
เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุน
งบประมาณด าเนินงานอาชีพ 
และใช้ในการดำเนินการ
ประกอบอาชีพต่อไป 

      จำนวนช่ัวโมงท้ังสิ้น 15 
ช่ัวโมง 

20 
ช่ัวโมง 

 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

 


