
หลักสูตรการศึกษาต่อเนื่อง 
ชื่อหลักสูตร หลักสูตรช่างปูกระเบื้อง  จํานวน ๓๑ ชั่วโมง 

กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 
ศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยอําเภอจอมพระ 

 
ความเป็นมา  

 อาชีพช่างปูกระเบื้องเป็นอาชีพอิสระที่ผู้เรียนสามารถนํามาเป็นอาชีพหลักหรืออาชีพรองได้เนื่องจากเป็นอาชีพที่ 

ผู้สนใจสามารถเรียนรู้ได้ง่ายไม่ยุ่งยาก ไม่มีต้นทุนในการประกอบอาชีพ เพราะเป็นอาชีพที่ใช้ฝีมือ และทักษะในการ 

ประกอบอาชีพ และในปัจจุบันที่พักอาศัยของประชาชนส่วนใหญ่ก่อสร้างจากวัสดุคอนกรีต ซึ่งการตกแต่งภายในและ 

ภายนอกจะนิยมใช้กระเบื้องเป็นส่วนประกอบทั้งพ้ืนบ้าน ผนัง ห้องน้ํา และปัจจุบันครอบครัวของสังคมไทยเป็นครอบครัว 

ขยาย จึงมีการปลูกท่ีพักอาศัยมากขึ้น ทําให้ผู้ประกอบอาชีพด้านช่างปูกระเบื้องขาดแคลน อาชีพช่างปูกระเบื้องเป็นอาชีพ 

หนึ่งที่เป็นช่องทางในการประกอบอาชีพของผู้ที่ยังไม่มีงานทําหรือผู้ที่ต้องการเปลี่ยนอาชีพที่เป็นงานอิสระและมั่นคงได้ 

จุดหมาย 

 ผู้เรียนมีความรู้มีทักษะในการปูกระเบื้อง และประกอบอาชีพอย่างมีคุณธรรม สามารถประกอบอาชีพเลี้ยงตนเอง

และครอบครัวได้ 

กลุ่มเป้าหมาย 

 ประชาชนทั่วไป ผู้ทีไ่มม่ีอาชีพและผู้ที่มีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 

ระยะเวลา 

 จํานวน ๓๑ ชัว่โมง 
 ภาคทฤษฎี  ๑๒ ชั่วโมง 
 ภาคปฏิบัติ ๑๙ ชั่วโมง 
 
โครงสร้างหลักสูตร 
 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการ
เรียนรู้ 

ชั่วโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

๑. ช่องทางการ
ประกอบอาชีพ 
 

1. ผูเ้รียนบอก 
ความสําคัญและ 
ประโยชน์ของการปู 
กระเบื้องทั้งในและ 
นอกอาคารได้ 

1. ช่องทางการ 
ประกอบอาชีพ 
1.1 ความสําคัญและ
ประโยชน์ของการปู
กระเบื้องทั้งในและ

1. ผู้เรียนศึกษาสื่อ
เอกสาร ใบความรู้ 
สื่ออินเทอรเน็ต เกี่ยวกับ
ความสําคัญ 
ประโยชนความรู้

๓ - 



2. วิเคราะหต์นเองใน 
การประกอบอาชีพ 
ช่างปูกระเบื้อง 
สามารถบอก 
คุณธรรม จริยธรรม 
สําหรับอาชีพช่างปู 
กระเบื้องได้ 
3. บอกชนิดกระเบื้อง 
วัสดุปูกระเบื้องและ 
ประเภทของเครื่องมือ
ทีใ่ช้ในการปูกระเบื้อง
ได้ 
4. อธิบายวิธีการ 
รักษาความปลอดภัย 
จากการใช้เครื่องมือ 
วัสดุอุปกรณ์ได้ 

นอกอาคาร 
1.2 วิเคราะห์ตนเอง
ในการประกอบอาชีพ
ช่างปูกระเบื้อง และ
คุณธรรม จริยธรรม
สําหรับอาชีพช่างปู
กระเบื้อง 
2. ความรู้เบื้องต้น 
เกี่ยวกับการปู
กระเบื้อง 
2.1 ชนิดของ
กระเบื้อง 
1) กระเบื้องปูพ้ืน 
2)กระเบื้องปูผนัง 
3) กระเบื้องดินเผา 
2.2 ชนิดของวัสดุปู 
กระเบื้อง 
1) กาวซีเมนต์
สําหรับปูกระเบื้อง 
2) ปูนสําเร็จรูป 
3) ปูนทรายผสมเอง 
2.3 ประเภทของ 
เครื่องมือที่ใช้ 
ปูกระเบื้อง และ         
วิธีใช ้
2.4 ความปลอดภัย
ในการใช้เครื่องมือ
อุปกรณ์ 

เบื้องต้นคุณธรรม
จริยธรรมเกี่ยวกับการปู
กระเบื้อง 
2. ผู้เรียนสอบถาม 
สัมภาษณ์พูดคุย 
กับช่างปูกระเบื้อง 
เกี่ยวกับอาชีพช่างปู 
กระเบื้อง 
3. นําขอมูลจาก
การศึกษาสื่อ และจาก 
การสัมภาษณ์มา         
วิเคราะหต์นเอง เพื่อ 
ตัดสินใจประกอบอาชีพ 
4.นําผลการวิเคราะหม์า
แลกเปลี่ยนกับผู้รู้เพ่ือน
ในกลุ่มและวิทยากร 
5.สรุปช่องทางการ
ประกอบอาชีพและ 
ตัดสินใจของตนเอง 

๒.ทักษะการ
ประกอบอาชีพ 

1. เตรียมพ้ืนที่ 
กระเบื้อง วัสดุอุปกรณ์ 
และเครื่องมือในการ 
ปูกระเบื้องได้ 
2. ปูพื้น ปูฝาผนัง และ
ปูกระเบื้องได้ 
ถูกต้อง 
3. เก็บรายละเอียด
ของงานไดเ้รียบร้อย 

1. การเตรียมพื้นที่ 
2. การเตรียม
กระเบื้อง 
3. การเตรียมวัสดุ
อุปกรณ์ เครื่องมือ 
4. วิธีการปูพ้ืน 
5. วิธีการปูฝาผนัง 
6. วิธีการปูกระเบื้อง
ดินเผา 

1.ผูเ้รียนศึกษาใบความรู้
เกี่ยวกับประเภทของ
กระเบื้อง วิธีการปู
กระเบื้องทุกวิธี 
2.ผูเ้รียนศึกษาดูงานและ
สัมภาษณ์/สนทนากับผู้
ประกอบการ 
3.ผูเ้รียนชมการสาธิต
ของวิทยากรพร้อม

๖ ๑๘ 



สวยงาม 
4. สรุปขั้นตอนและ 
เทคนิคการทํางานได้ 
ครบทุกขั้นตอน 

7. วิธีการเก็บ
รายละเอียด 
ของงาน 

สัมภาษณ์ขั้นตอนและ
วิธีการปูพ้ืนทุกวิธี 
4.ผู้เรียนฝึกปูพื้นทุกวิธี 
และฝึกเก็บรายละเอียด 
ของงานตามใบงานจน 
ชํานาญ 
5. ผูเ้รียนและผู้สอน 
ร่วมกันสรุปขั้นตอนและ 
เทคนิคการทํางานได้
ครบทุกขั้นตอน 

๓. การบริหาร
จัดการ 

1. คํานวณพ้ืนที่และ 
ราคาค่าแรง ค่าวัสดุ  ปู
พ้ืน ปูฝาผนัง และปู 
กระเบื้องดินเผาได้ 
2. หาลูกค้าและ 
ประชาสัมพันธ์ 
งานปูกระเบื้องได้ 
3. อธิบายมาตรฐาน
ของการบริการปู
กระเบื้องได้ 
4. เจรจาต่อรองราคา
กับลูกค้าได้อย่าง
ราบรื่นเป็นที่พึงพอใจ
ของลูกค้า 
5. สรุปกระบวนการ 
บริหารจัดการในการ 
ประกอบอาชีพช่าง        
ปูกระเบื้องที่พึง
ประสงค์ของลูกค้าได้ 

1.การคํานวณพ้ืนที่
และการคํานวณราคา 
1.1 การคํานวณ
พ้ืนที่และการคํานวณ
ราคาในการปูพ้ืน 
1.2 การคํานวณ
พ้ืนที่และการคํานวณ
ราคาในการปูฝาผนัง 
1.3 การคํานวณ
พ้ืนที่และการคํานวณ
ราคาในการปู
กระเบื้องดินเผา 
2. การประชา 
สัมพันธ์และการหา
ลูกค้า 
3. การควบคุม
มาตรฐานของการ
บริการ 
4. การเจรจาต่อรอง
ราคากับลูกค้า 

๑.ผู้เรียนศึกษาใบความรู้
เรื่องการคํานวณพ้ืนที่
และการคํานวณราคา
ค่าแรงและวัสดุการหา 
ลูกค้า การ
ประชาสัมพันธ์มาตรฐาน
ของการบริการ และการ
เจรจาต่อรองราคา 
2. ผู้เรียนฝึกคํานวณ
พ้ืนที่ราคาค่าแรง และ
วัสดุการหาลูกค้า และ
วิธีการประชาสัมพันธ์ 
3. ผูเ้รียนฝึกรับงาน 
และฝึกเจรจาต่อรอง
ราคากับลูกค้าโดยใช้
บทบาทสมมติและ 
สถานการณ์จริง 
4. ผูเ้รียน และผู้สอน 
สรุปกระบวนการบริหาร
จัดการในการประกอบ
อาชีพช่างปูกระเบื้องได้ 

๓ ๑ 

 
สื่อการเรียน 

๑. เอกสารใบความรู้เกี่ยวกับการปูกระเบื้อง 
๒. สื่ออิเล็กทรอนิกส์ อินเทอร์เน็ต 
๓. ผู้รู้/ภูมิปัญญา 

 ๔. แหล่งการเรียนรู้ 



 
การวัดและประเมินผล 

๑. การประเมินความรู้ภาคทฤษฏีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร  
๒. การประเมินผลงานระหว่างเรียนจากการปฏิบัติ ได้ผลงานที่มีคุณภาพสามารถสร้างรายได้ และจบหลักสูตร  
 

การจบหลักสูตร  
๑. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ ๘๐  
๒. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ ๖๐  
๓. มีผลงานที่มีคุณภาพ 
 

เอกสารหลักฐานการศึกษา  
๑. หลักฐานการประเมินผล  
๒. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร  
๓. วุฒิบัตร ออกโดยสถานศึกษา 
 

การเทียบโอน  
ผู้เรียนที่จบหลักสูตรนี้สามารถนําไปเทียบโอนผลการเรียนรู้กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับ การศึกษาขั้น

พ้ืนฐาน พุทธศักราช ๒๕๕๑ ในสาระการประกอบอาชีพวิชาเลือกที่สถานศึกษาได้จัดทําขึ้น 
 

คณะกรรมการจัดทําหลักสูตร 
 ๑.นางสาวนวลวรรณ   วรนพ       ครูผู้ช่วย 
 ๒.นางพนาวรรณ     ขินานา               ครู กศน.ตําบล 
 ๓.นางจารุณี     ดอนเหลือม       ครู กศน.ตําบล 
 ๔.นายฤทธิชัย    นิพลรัมย์    ครู กศน.ตําบล 
 ๕.นายอิทธิฤทธิ์  คําจันทรา    ครูศูนย์การเรียนชุมชน 
 
คณะกรรมการกลั่นกรองหลักสูตร 
 ๑.นายวัชระ   นาคกระแสร์  ครูชํานาญการ 
 
หมายเหตุ สถานศึกษาอาจเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม 
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 แผนการจัดการเรียนรู้ 

วิทยากร ………………………………………………………………………………………………………………………………… 
หลักสูตร ช่างปูกระเบื้อง   จ านวน ๓๑  ชั่วโมง ( เรียนวันละ ๓ ชั่วโมง)  
เวลา ………………………………………………………………………………………………………………………………… 
สถานที่จัดการเรียน ………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

วัน เดือน ปี กระบวนการจัดการเรียนรู้ หมายเหตุ 

วันที่...................................... 
เวลา..................................... 

1. ผู้เรียนศึกษาสื่อเอกสาร ใบความรู้ สื่ออินเทอรเน็ต เกี่ยวกับ
ความสําคัญประโยชน์ความรู้เบื้องต้น คุณธรรมจริยธรรมเกี่ยวกับ
การปูกระเบื้อง 
2.ผู้เรียนสอบถาม สัมภาษณ์พูดคุย กับช่างปูกระเบื้อง เกี่ยวกับ
อาชีพช่างปูกระเบื้อง 
3. นําข้อมูลจากการศึกษาสื่อ และจากการสัมภาษณ์มาวิเคราะห์
ตนเอง เพื่อตัดสินใจประกอบอาชีพ 
4.นําผลการวิเคราะหม์าแลกเปลี่ยนกับผู้รู้เพ่ือนในกลุ่มและ
วิทยากร 
5.สรุปช่องทางการประกอบอาชีพและตัดสินใจของตนเอง 

เรียนวันละ  
3 ชม. 

วันที่...................................... 
………………………………………. 
……………………………………… 
เวลา..................................... 

1.ผูเ้รียนศึกษาใบความรู้เกี่ยวกับประเภทของกระเบื้อง วิธีการปู
กระเบื้องทุกวิธี 
2.ผูเ้รียนศึกษาดูงานและสัมภาษณ์/สนทนากับผู้ประกอบการ 
3.ผูเ้รียนชมการสาธิตของวิทยากรพร้อมสัมภาษณ์ขั้นตอนและ
วิธีการปูพ้ืนทุกวิธี 
4.ผู้เรียนฝึกปูพื้นทุกวิธีและฝึกเก็บรายละเอียดของงานตามใบ
งานจนชํานาญ 
5.ผูเ้รียนและผู้สอนร่วมกันสรุปขั้นตอนและเทคนิคการทํางานได้
ครบทุกขั้นตอน 

เรียนวันละ  
๓ ชม. 

วันที่...................................... 
เวลา..................................... 

1. ผูเ้รียนศึกษาใบความรู้เรื่องการคํานวณพ้ืนที่และการคํานวณ
ราคาค่าแรงและวัสดุการหา  ลูกค้า การประชาสัมพันธ์มาตรฐาน
ของการบริการ และการเจรจา  ต่อรองราคา 
2. ผูเ้รียนฝึกคํานวณพ้ืนที่ราคาคาแรง และวัสดุการหาลูกค้า 
และวิธีการประชาสัมพันธ์ 
3. ผูเ้รียนฝึกรับงาน และฝึกเจรจาต่อรองราคากับลูกค้าโดยใช้ 
 

เรียนวันละ  
๓ ชม. 

 แบบ กศ.ตน.1๒ 

 



วัน เดือน ปี กระบวนการจัดการเรียนรู้ หมายเหตุ 

 บทบาทสมมติและสถานการณ์จริง 
4. ผูเ้รียน และผู้สอน สรุปกระบวนการบริหารจัดการในการ
ประกอบอาชีพช่างปูกระเบื้องได้ กับราคา ตามท้องตลาด 

 

 

 
 

ลงชื่อ………………………………………..วิทยากร  ลงชื่อ………………………………………….ครู กศน.ต าบล/ครู ศรช 
      (                                  )         (                                    ) 
       วันที่………………………………           วันที…่……………………………  
 
ลงชื่อ………………………………………….ผู้ตรวจแผน ลงชื่อ…………………………………………...ผู้อนุมัติ 
      (                                    )        (                                     ) 
       วันที่………………………………           วันที…่……………………………  
 
สามารถปรับเปลี่ยนได้ตามความเหมาะสม 
 
 

 

 


