
แบบเขียนหลักสูตรต่อเนื่อง 
 หลักสูตรวิชาชีพ การท าน้ าส นุนพพร  จ านวน 6 ชั่วโุง 

ศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตาุอัธยาศัยอ าเภอบัวเชด 
 

ควาุเป็นุา 
 

พืชสมุนไพรเปนผลผลิตจากธรรมชาติที่มนุษยรจูักนามาใชใหเปนประโยชนเพ่ือการรักษาโรคภัยไขเจ็บตั้งแต 
สมัยโบราณ ในปจจุบันมีการตื่นตัวและพัฒนาความรูดานสมุนไพรมากขึ้น การทำน้้าสมุนไพร เปนการแปรรูป สมุนไพร 
ใหเปนน้้าดื่มโดยการนาสมุนไพรที่มีอยูมากมายในทองถิ่นมาตมผสมกับนาตาลและเกลือ เพ่ือใหรสชาตินา รับประทาน
มากขึ้น เพราะสมุนไพรบางชนิด ถาจะรับประทานสด ๆ จะมีรสเผ็ดขม กลิ่นแรง ไมนารับประทาน พรอมทั้งเปนการ
เพ่ิมมูลคาแกสมุนไพรพื้นบาน ซึ่งไมมีราคาใหมีคุณคาและราคามากยิ่งข้ึน สมุนไพรเปนสิ่งมหัศจรรย จากธรรมชาติที่
บรรพบุรุษไทยของเราใชภูมิปญญาชาวบานศึกษาอยาง ชาญฉลาด จนนาไปสูการปรับใชในชีวิตประจาวัน เพื่อชวยใน
การดูแลสุขภาพกาย-ใจ จากการศึกษา ประชาชน ประชาชนสวนใหญเปนโรคเบาหวาน โรคเครียด โรคกระดูกพรุน โรค
ความดันโลหิตสูง โรคอวน น้้าสมุนไพรจึงเปนทางเลือกหนึ่งในการรักษาและชวยบรรเทาอาการของโรคดังกลาวใน
เบื้องตนไดดังนั้น ไดเห็น ความส้าคัญของพืชสมุนไพรในทองถิ่นจึงไดจัดทาหลักสูตร น้้าสมุนไพรเพ่ือสุขภาพขึ้น เพื่อ
รวบรวมสมุนไพรพื้นบาน ในทองถิ่นที่สามารถรักษาและบรรเทาโรคเบื้องตนดังกลาวไดและเพ่ือเปนการสงเสริมอาชีพ
ของประชาชนในทองถิ่น ใหมีรายไดหลักสูตรนาสมุนไพรเพ่ือสุขภาพมีดังนี้ น้้ากระชาย, น้้าตะไคร, น้้าขิง, น้้าอัญชัน
มะนาว, ตางก็เปนน้้าสมุนไพรที่คนไทยรูจักมานานมี สรรพคุณทางยาและมีคุณประโยชนทางอาหารมากมาย จึงถือไดว่า
น้้าสมุนไพรดังกลาวเปนพืชสมุนไพรชนิดหนึ่งที่ ตลาดสมุนไพรขาดไมไดและผูบริโภคก็หาไดงายในทองถิ่น 
 
หลักการของหลักสูตร 

1. เปดโอกาสใหผูเรียนไดศึกษาหาความรูเกี่ยวกับการประกอบอาชีพเสริมเพ่ือเพ่ิมรายได  

2. มุงใหผูเรียนมีความรูความสามารถและเกิดทักษะในการประกอบอาชีพจากวิทยากรผูสอน ผูรแูหลง 
การเรียนรู และเจตคติท่ีดีตอการประกอบอาชีพ  

3. สงเสริมใหผูเรียนมีความรู ความคิดและทักษะเพ่ือการเขาสูอาชีพ การประกอบอาชีพ การพัฒนา
อาชีพ และคุณภาพชีวิตสอดคลองกับความพรอมความตองการ ความถนัด ความสนใจ และวิถี
ชีวิตของตนเอง ทองถิ่น และ สังคม  

กลนุ เปาหุาย  

ประชาชนทั่วที่ไม่มีอาชีพ หรือประชาชนที่มีอาชีพอยู่แล้ว แต่ต้องการพัฒนาอาชีพเดิมให้ดีขึ้น  
 
ระยะเวลา 

หลักสูตรการจัดการศึกษาอาชีพเพ่ือการมีงานท้าหลักสูตร 6 ชั่วโมง แบ่งออกเป็น 
- ภาคทฤษฎี 3 ชั่วโมง 
- ภาคปฏิบัติ 3  ชั่วโมง 

 
 
 
 
 
 



โครงสร้างของหลักสูตร 
1. ช่องทางการประกอบอาชีพการท้าน้้าสมุนไพร จ้านวน 1  ชั่วโมง 

- ความส้าคัญในการประกอบอาชีพ  
- ความเป็นไปได้ในการประกอบอาชีพ  
- แหล่งเรียนรู้การประกอบอาชีพธุรกิจ  
- ทิศทางพัฒนาการประกอบอาชีพ  
- การบรรจุภัณฑ์  
- การส่งเสริมการขายสินค้าทางออนไลน์  

2. ทักษะการประกอบอาชีพการท้าน้้าสมุนไพร (น้้ากระชาย, น้้าขิง ,น้้าตะไคร, , น้้าอัญชันมะนาว )   
จ้านวน  3 ชั่วโมง  

1.ความรู้เบื้องต้นเกี่ยวกับการคัดเลือกสมุนไพร  
- เพ่ือใช้ในการท้าน้้าสมุนไพร  
2. กระบวนการท้าน้้าสมุนไพร  
- เทคนิคการต้มน้้าสมุนไพร  
- ส่วนผสม  
- ขั้นตอนการกรองน้้าสมุนไพร  
- การเก็บรักษาน้้าสมุนไพร  

3. การบริหารจัดการในการประกอบอาชีพการท้าน้้าสมุนไพร จ้านวน 2  ชั่วโมง 
- การส้ารวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์ ของแหล่งทรัพยากร  
- การก้าหนดและควบคุมคุณภาพผลผลิตที่ต้องการ  
- การลดต้นทุน การผลิตแต่คุณภาพคงเดิม  
- การศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยความเสี่ยงและการจัดการความเสี่ยง  
- ศึกษาข้อมูลการตลาด วิเคราะห์ความต้องการของตลาดใน ชุมชน  
- การคิดต้นทุนการผลิต การก้าหนดราคาขาย การส่งเสริมการขาย  
– การกระจายสินค้า 

จนดประสงค์การเรียนรู้ 
1.เพ่ือใหผูเรียนสามารถจัดเตรียมและใช เครื่องมือเครื่องใชในการท้าน้้าสมุนไพรได อยางถูกตอง  
2.เพ่ือใหผูเรียนบอกสมุนไพรในการท้าน้้าสมุนไพรได  
3.เพ่ือใหผูเรียนสามารถเลือกซื้อสมุนไพรใน การท้าน้้าสมุนไพรได  
4.เพ่ือใหผูเรียนสามารถท้าน้้าสมุนไพรได  
5.เพ่ือใหผูเรียนสามารถบอกประโยชนของน้้าสมุนไพรได  
6.สามารถน้าความรูและทักษะจากการท้าน้้าสมุนไพร ไปใชในการประกอบอาชีพ  
7.เพ่ือใหผูเรียนสามารถพัฒนารูปแบบและ การบรรจุภัณฑของน้้าสมุนไพร ตามท่ีตลาดตองการ เพ่ือเปน อาชีพ
ได 

 
 
 
 
 



เนื้อหาหลักสูตร 
1.การจัดเตรียมและการใชเครื่องมือ เครื่องใชในการท้าน้้าสมุนไพร  

 2.สมุนไพรในการท้าน้้าสมุนไพร น้้ากระชาย, น้้าตะไคร, น้้าขิง, น้้าอัญชันมะนาว 
 3.การเลือกซ้ือสมุนไพรในการท้าน้้าสมุนไพร  
 4.การท้าน้้าสมุนไพร น้้ากระชาย, น้้าตะไคร, น้้าขิง, น้้าอัญชันมะนาว 
 5.สรรพคุณของน้้าสมุนไพร  
 6.การน้าความรูและทักษะจากการ ท้าน้้าสมุนไพร - ชองทางในการจ้าหนายน้้าสมุนไพร - แนวทาง
และวิธีการเพ่ือการ จ้าหนาย - การคิดตนทุน ก้าไร และการ ก้าหนดราคาสินคา  
 7.การพัฒนารูปแบบการบรรจุภัณฑ และรสชาติของน้้าสมุนไพร ตามที่ ตลาดตองการ เพ่ือเปนอาชีพ
เสริม 
สื่อการเรียนรู้ 

1. เอกสารประกอบการเรียนรู้, ใบความรู้การท้าน้้าสมุนไพร  
2. วัสดุในการท้าน้้าสมุนไพร  
3. สื่อ VDO การท้าน้้าสมุนไพร  
4. วัสดุ อุปกรณ และเครื่องมือ 
5. วิทยากร, แหล่งเรียนรู้, ภูมิปัญญา 
6. แบบสอบถามความพึงพอใจ 

การวัดและประเุินผล 
1. สังเกตการณฝกปฏิบัติงานที่ไดรับมอบหมาย  
2. การสังเกตจากชิ้นงาน  
3. ผลงานที่เสร็จสมบูรณ  
4. การน้าเสนอผลงาน 

การจบหลักสูตร 

1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 
3. มีผลงานหรือชิ้นงาน 

เอกสารหลักฐานการศึกษา 
1. หลักฐานการประเมินผล 
2. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา 
3. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 
 
 
 
 
 
 



 
 

การเทียบโอน 
ผู้เรียนที่จบหลักสูตรการศึกษาต่อเนื่องวิชาชีพหลักสูตรระยะสั้นสามารถน้าไปเทียบโอนผลการ

เรียน กับหลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน พุทธศักราช 2551 ในสาระการ
ประกอบอาชีพ วิชาเลือกท่ีสถานศึกษาได้จัดท้าขึ้น 

 
 
 
 

ลงชื่อ.................................................. ผู้เสนอหลักสูตร 
    ( นายวรเชษฐ  จันทมล ) 
          ครู กศน.ต้าบล 

 
 

ลงชื่อ................................................... ผู้เห็นชอบหลักสูตร 
  ( นายสมบัติ  เอ็นดู ) 

    ประธานคณะกรรมการสถานศึกษา 
 
 

ลงชื่อ....................................... ผู้อนุมัติหลักสูตร 
(นายภาสกร   เมิดจันทึก) 

ผู้อ้านวยการศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยอ้าเภอบัวเชด 



โครงสร้างหลักสูตร 
หลักสูตร วิชาการท้าสมุนไพร    จ้านวน ....6.....ชัว่โมง  

 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฎิบัติ 
๑. ช่องทางการ
ประกอบอาชีพการท้า
น้้าสมุนไพร  

 

1. บอกความส้าคัญในการ ประกอบ
อาชีพการขายการท้า น้้าสมุนไพรได้ 
2. บอกความเป็นไปได้ในการ 
ประกอบอาชีพการท้าน้้า สมุนไพรได้ 
3. บอกและหาแหล่งเรียนรู้ในการ 
ประกอบอาชีพการท้าน้้า สมุนไพรได้ 
4. บอกทิศทางพัฒนาการ ประกอบ
อาชีพการขายการท้า น้้าสมุนไพรได้  

1. ความส้าคัญในการประกอบอาชีพ การ
ขาย การท้าน้้าสมุนไพร 
2. ความเป็นไปได้ในการประกอบ อาชีพ
การท้าน้้าสมุนไพร 
3. แหล่งเรียนรู้  
4. ทิศทางพัฒนาการประกอบ อาชีพ การ
ขาย การท้าน้้าสมุนไพร 

1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่ออิเล็กทรอนิกส์ 
สถาน ประกอบการ สื่อของจริง สื่อบุคคลใน
ชุมชน เพื่อ น้าข้อมูลมาวิเคราะห์และใช้ในการ
ประกอบอาชีพ ที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน  
2. วิเคราะห์อาชีพที่จะสามารถเลือกประกอบ
อาชีพ ได้ในชุมชนจากข้อมูลต่างๆ  
3. ศึกษาดูงานในสถานประกอบการ แหล่งเรียนรู้ 
ต่างๆ ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก 
4. ก้าหนดทิศทางพัฒนาการประกอบอาชีพโดย
ใช้ กระบวนการคิดเป็นและมีความเป็นไปได้ตาม 
ศักยภาพ 5 ด้าน ได้แก่ ศักยภาพ 
ทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพ้ืนที่ ศักยภาพของ 
พ้ืนที่ตามลักษณะภูมิอากาศ ศักยภาพของภูมิ 
ประเทศ และท้าเลที่ตั้งของแต่ละประเทศ 
ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรมประเพณีและวิถี 
ชีวิตของแต่ละพ้ืนที่และศักยภาพของทรัพยากร 
มนุษย์ในแต่ละพ้ืนที่ 

1 ชม. - 

 
 
 
 
 
 
 



เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฎิบัติ 
2.การท้าน้้า สมุนไพร 
(น้้ากระชาย)  

1. บอกการคัดเลือกสมุนไพร เพ่ือใช้
ในการท้าน้้าสมุนไพรน้้ากระชาย ได้  

2. บอกกระบวนการท้าน้้ากระชาย  

3. บอกขั้นตอนการจัดและตก 
แต่งหน้าร้าน ได้  

4. บอกการสร้างเพจส้าหรับการ ขาย
สินค้าทางอินเตอร์เน็ตได้ 

1. อุปกรณ์/วัตถุดิบในการท้าน้้า
กระชาย เพ่ือสุขภาพ  
2. วิธีการท้าน้้าสมุนไพรเพ่ือสุขภาพ - 
เทคนิคการต้มน้้ากระชาย  
- ส่วนผสม  
- ขั้นตอนการกรองน้้ากระชาย 
- การเก็บรักษาน้้ากระชาย 
3. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน  
2.4 การสร้างเพจส้าหรับการขาย 
สินค้าทางอินเตอร์เน็ต  
 

1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารของ
อุปกรณ์ในการท้าน้้ากระชาย เพ่ือ
สุขภาพ  
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาอุปกรณ์ในการท้า
น้้ากระชาย เพ่ือสุขภาพพร้อมวิธีการท้า 
และฝึกปฏิบัติ  
3. จัดให้ผู้เรียนรู้จักส่วนผสม วัตถุดิบ 
และฝึกปฏิบัติ  
4. อธิบายขั้นตอนการจัดและตก
แต่งหน้าร้าน  
5. จัดให้ผู้เรียนสร้างเพจส้าหรับการขาย
สินค้าทาง อินเตอร์เน็ต ได้ 

  - 1.5 
ชม. 

3.การท้าน้้า สมุนไพร 
(น้้าขิง)  

1. บอกการคัดเลือกสมุนไพร เพ่ือใช้
ในการท้าน้้าสมุนไพรน้้าขิง ได้  

2. บอกกระบวนการท้าน้้าขิง 

3. บอกขั้นตอนการจัดและตก 
แต่งหน้าร้าน ได้  

4. บอกการสร้างเพจส้าหรับการ ขาย
สินค้าทางอินเตอร์เน็ตได้ 

1. อุปกรณ์/วัตถุดิบในการท้าน้้าขิง 
เพ่ือสุขภาพ  
2. วิธีการท้าน้้าสมุนไพรเพ่ือสุขภาพ - 
เทคนิคการต้มน้้าขิง  
- ส่วนผสม  
- ขั้นตอนการกรองน้้าขิง 
- การเก็บรักษาน้้าขิง 
3. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน  
4. การสร้างเพจส้าหรับการขาย สินค้า
ทางอินเตอร์เน็ต  
 

1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเอกสารของ
อุปกรณ์ในการท้าน้้าขิง เพ่ือสุขภาพ  
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาอุปกรณ์ในการท้า
น้้าขิง เพ่ือสุขภาพพร้อมวิธีการท้า และ
ฝึกปฏิบัติ  
3. จัดให้ผู้เรียนรู้จักส่วนผสม วัตถุดิบ 
และฝึกปฏิบัติ  
4. อธิบายขั้นตอนการจัดและตก
แต่งหน้าร้าน  
5. จัดให้ผู้เรียนสร้างเพจส้าหรับการขาย
สินค้าทาง อินเตอร์เน็ต ได้ 

  - 1.5 
ชม. 



 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฎิบัติ 
4.การบริหารจัดการ
ใน การประกอบ
อาชีพ การขายการท้า
น้้า สมุนไพร 

1. สามารถส้ารวจและศึกษา แหล่ง
วัสดุ อุปกรณ์ ของแหล่ง ทรัพยากรได้ 
2. สามารถก้าหนดและควบคุม 
คุณภาพผลผลิตที่ต้องการได้  

3. สามารถลดต้นทุนการผลิตแต่ 
คุณภาพคงเดิมได้  

4. สามารถศึกษาวิเคราะห์ปัจจัย 
ความเสี่ยงและการจัดการความเสี่ยง
ได้  

5. สามารถศึกษาข้อมูลการตลาด 
วิเคราะห์ความต้องการของตลาด ใน
ชุมชนได้  

6. สามารถก้าหนดทิศทาง เป้าหมาย 
กลยุทธ์ และแผนการ จัดการตลาดได้ 
7. สามารถคิดต้นทุนการผลิต การ
ก้าหนดราคาขาย การส่งเสริม การ
ขาย การกระจายสินค้าได 

1. ส้ารวจและศึกษาแหล่งวัสดุ 
อุปกรณ์ ของแหล่งทรัพยากร  
2. การก้าหนดและควบคุมคุณภาพ 
ผลผลิตที่ต้องการ  
3. การลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพ 
คงเดิม  
4. การศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยความ 
เสี่ยงและการจัดการความเสี่ยง 
5. การศึกษาข้อมูลการตลาด วิเคราะห์
ความต้องการของตลาด ในชุมชน 
6. ก้าหนดทิศทาง เป้าหมาย กลยุทธ์ 
และแผนการจัดการตลาด  
7. การคิดต้นทุนการผลิต การ ก้าหนด
ราคาขาย การส่งเสริมการ ขาย การ
กระจายสินค้า 

1. ส้ารวจและศึกษาแหล่งวัสดุ อุปกรณ์
ของแหล่ง ทรัพยากร  
2. การก้าหนดและการควบคุมคุณภาพ
ผลผลิตที่ ต้องการ  
3. ศึกษาการลดต้นทุนการผลิตแต่
คุณภาพคงเดิม  
4. ศึกษา วิเคราะห์ ปัจจัยความเสี่ยงที่
คาดว่าจะ เกิดข้ึน และมีแนวทางในการ
จัดการความเสี่ยง  
5. ศึกษาข้อมูลการตลาด และวิเคราะห์
ความ ต้องการของตลาดในชุมชน 
6. การก้าหนดทิศทาง เป้าหมาย กลยุทธ์ 
และ แผนการจัดการตลาดที่เกี่ยวข้องกับ
การขายการ ท้าขนมสมุนไพรเพ่ือสุขภาพ 
7. ด้าเนินการตามกระบวนการจัดการ
การตลาด เช่น การคิดต้นทุนการผลิต 
การก้าหนดราคาขาย การ ส่งเสริมการ
ขาย การกระจายสินค้า 

 2 ชม.  

ผู้เสนอหลักสูตร                                 ผู้เห็นชอบหลักสูตร                        ผู้อนุมัตหิลักสูตร 
 

ลงชื่อ                                             ลงชื่อ                                         ลงชื่อ     
       ( นายวรเชษฐ  จันทมล )                                       (นายสมบัติ  เอ็นดู)                                                 (นายภาสกร  เมิดจันทึก) 
             ครู กศน.ต้าบล                                         ประธานคณะกรรมการสถานศึกษา              ผู้อ้านวยการศูนย์การศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัยอ้าเภอบัวเชด 
 



 
แผนการจัดการเรียนรู้   

หลักสูตร  การท้าน้้าสมุนไพร      จ านวน    6      ชั่วโมง (เรียนวันละ    3     ชั่วโมง) 
ระหว่างวันที ่                                          .เวลาเรียน  09.00-1200 น. 
สถานที่จัดการเรียน                                                                                 
 

ชั่วโุงที่ วัน/เดือน/ปี เวลา รายละเอียดเนื้อหาตาุหลักสูตร วิธีจัดการเรียนการสอน วัสดน/อนปกรณ์ การวัดผลประเุินผล 
1 …………………… 09.00-12.00 น. 1. ความส้าคัญในการประกอบอาชีพ การ

ขาย การท้าน้้าสมุนไพร 
2. ความเป็นไปได้ในการประกอบ อาชีพ
การท้าน้้าสมุนไพร 
3. แหล่งเรียนรู้  
4. ทิศทางพัฒนาการประกอบ อาชีพ การ
ขาย การท้าน้้าสมุนไพร 
 
 

1. ศึกษาข้อมูลจากเอกสาร สื่อ
อิเล็กทรอนิกส์ สถาน 
ประกอบการ สื่อของจริง สื่อ
บุคคลในชุมชน เพื่อ น้าข้อมูลมา
วิเคราะห์และใช้ในการประกอบ
อาชีพ ที่มีความเป็นไปได้ในชุมชน  
2. วิเคราะห์อาชีพที่จะสามารถ
เลือกประกอบอาชีพ ได้ในชุมชน
จากข้อมูลต่างๆ  
3. ศึกษาดูงานในสถาน
ประกอบการ แหล่งเรียนรู้ ต่างๆ 
ในอาชีพที่ตัดสินใจเลือก 
4. ก้าหนดทิศทางพัฒนาการ
ประกอบอาชีพโดยใช้ 
กระบวนการคิดเป็นและมีความ
เป็นไปได้ตาม ศักยภาพ 5 ด้าน 
ได้แก่ ศักยภาพ 
ทรัพยากรธรรมชาติในแต่ละพ้ืนที่ 
ศักยภาพของ พ้ืนที่ตามลักษณะ
ภูมิอากาศ ศักยภาพของภูมิ 
ประเทศ  
 
 

๑.ใบความรู้ 
๒.เอกสารประกอบ 
๓.สื่อบุคคล  
 

๑.ใบงาน 
๒.ชิ้นงาน/ผลงานจากการ
ปฏิบัติ 
๓.การมีส่วนร่วม 

แบบ กศ.ตน 12 



ชั่วโุงที่ วัน/เดือน/ปี เวลา รายละเอียดเนื้อหาตาุหลักสูตร วิธีจัดการเรียนการสอน วัสดน/อนปกรณ์ การวัดผลประเุินผล 
2-4 …………………… 09.00-12.00 น. การท้าน้้ากระชาย 

1. อุปกรณ์/วัตถุดิบในการท้าน้้า
กระชาย เพ่ือสุขภาพ  
2. วิธีการท้าน้้าสมุนไพรเพ่ือสุขภาพ 
 - เทคนิคการต้มน้้ากระชาย  
- ส่วนผสม  
- ขั้นตอนการกรองน้้ากระชาย 
- การเก็บรักษาน้้ากระชาย 
3. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน  
4. การสร้างเพจส้าหรับการขาย สินค้า
ทางอินเตอร์เน็ต  
การท้าน้้าขิง 
1. อุปกรณ/์วัตถุดิบในการท้าน้้าขิง เพ่ือ
สุขภาพ  
2. วิธีการท้าน้้าสมุนไพรเพ่ือสุขภาพ  
- เทคนิคการต้มน้้าขิง  
- ส่วนผสม  
- ขั้นตอนการกรองน้้าขิง 
- การเก็บรักษาน้้าขิง 
3. การจัดและตกแต่งหน้าร้าน  
4. การสร้างเพจส้าหรับการขาย สินค้า
ทางอินเตอร์เน็ต  

1. จัดให้ผู้เรียนศึกษา
เอกสารของอุปกรณ์ใน
การท้าน้้ากระชาย / การ
ท้าน้้าขิง เพ่ือสุขภาพ  
2. จัดให้ผู้เรียนศึกษา
อุปกรณ์ในการท้าน้้า
กระชาย/ การท้าน้้าขิง 
เพ่ือสุขภาพพร้อมวิธีการ
ท้า และฝึกปฏิบัติ  
3. จัดให้ผู้เรียนรู้จัก
ส่วนผสม วัตถุดิบ และฝึก
ปฏิบัติ  
4. อธิบายขั้นตอนการจัด
และตกแต่งหน้าร้าน  

5. จัดให้ผู้เรียนสร้างเพจส้าหรับ
การขายสินค้าทาง อินเตอร์เน็ต 
ได้ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

๑.ใบความรู้ 
๒.เอกสารประกอบ 
๓.สื่อบุคคล  
 

๑.ใบงาน 
๒.ชิ้นงาน/ผลงานจากการ
ปฏิบัติ 
๓.การมีส่วนร่วม 



 

ชั่วโุงที่ วัน/เดือน/ปี เวลา รายละเอียดเนื้อหาตาุหลักสูตร วิธีจัดการเรียนการสอน วัสดน/อนปกรณ์ 
การวัดผล
ประเุินผล 

5-6 …………………… 09.00-12.00 น. 1. ส้ารวจและศึกษาแหล่งวัสดุ 
อุปกรณ์ ของแหล่งทรัพยากร  
2. การก้าหนดและควบคุมคุณภาพ 
ผลผลิตที่ต้องการ  
3. การลดต้นทุนการผลิตแต่คุณภาพ 
คงเดิม  
4. การศึกษาวิเคราะห์ปัจจัยความ 
เสี่ยงและการจัดการความเสี่ยง 
5. การศึกษาข้อมูลการตลาด 
วิเคราะห์ความต้องการของตลาด ใน
ชุมชน 
6. ก้าหนดทิศทาง เป้าหมาย กลยุทธ์ 
และแผนการจัดการตลาด  
7. การคิดต้นทุนการผลิต การ 
ก้าหนดราคาขาย การส่งเสริมการ 
ขาย การกระจายสินค้า 

1. ส้ารวจและศึกษาแหล่งวัสดุ 
อุปกรณ์ของแหล่ง ทรัพยากร  
2. การก้าหนดและการควบคุม
คุณภาพผลผลิตที่ ต้องการ  
3. ศึกษาการลดต้นทุนการผลิต
แต่คุณภาพคงเดิม  
4. ศึกษา วิเคราะห์ ปัจจัยความ
เสี่ยงที่คาดว่าจะ เกิดข้ึน และมี
แนวทางในการจัดการความเสี่ยง  
5. ศึกษาข้อมูลการตลาด และ
วิเคราะห์ความ ต้องการของ
ตลาดในชุมชน 
 

๑.ใบความรู้ 
๒.เอกสารประกอบ 
๓.สื่อบุคคล  
 

๑.ใบงาน 
๒.ชิ้นงาน/ผลงาน
จากการปฏิบัติ 
๓.การมีส่วนร่วม 

 
 
 
 
 
 
 
 



 
ชั่วโมงที่ วัน/เดือน/ปี เวลา รายละเอียดเนื้อหาตามหลักสูตร วิธีจัดการเรียนการสอน วัสดุ/อุปกรณ์ การวัดผล

ประเมินผล 

(ต่อ) 
5-6 

……………………                     (ต่อ) 
6. การก้าหนดทิศทาง เป้าหมาย 
กลยุทธ์ และ แผนการจัดการ
ตลาดที่เกี่ยวข้องกับการขายการ 
ท้าน้้าสมุนไพรเพ่ือสุขภาพ  
7. ด้าเนินการตามกระบวนการ
จัดการการตลาด เช่น การคิด
ต้นทุนการผลิต การก้าหนด
ราคาขาย การ ส่งเสริมการขาย 
การกระจายสินค้า 

  

 
 
 ลงชื่อ               ลงชื่อ        
         (                               )                             (                            )    
           วิทยากร                                ครู กศน.ต้าบล                             

 
 
         ผู้อนุมัติแผนการสอน 
 
       ลงชื่อ     
       (                                ) 
                                    ………………………………………



 


